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F O R M A T O E U R O P E O 

P E R  I L  C U R R I C U L U M 

V I T A E 

 

 

INFORMAZIONI PERSONALI 

 
Nome Nicola Saltori 

Indirizzo VIA MONTE BALDO, 38 

38122 TRENTO (TN) 

Telefono 348 9042199 

E-mail nicola.saltori@gmail.com 
 
 

Nazionalità Italiana 
 
 

Data di nascita 
[ Giorno, mese, anno] 

21/05/1990 

 
 

ESPERIENZA LAVORATIVA 

 
• Date (da – a) da Agosto 2014 – ad oggi 

• Nome e indirizzo del 
datore di lavoro 

Granito Marketing (www.granito.marketing) 

• Tipo di azienda o settore Agenzia di servizi creativi rivolti al settore del turismo e della 
ristorazione 

• Tipo di impiego Founder 

• Principali mansioni e 

responsabilità 
• Creazione ed amministrazione di Granito Marketing 

• Responsabile della parte commerciale 

• Ricerca e training nuovi collaboratori 

• Pianificazione di strategie per l'incremento delle vendite 

• Creazione partnership strategiche 

• Gestione aspetti legali e finanziari 

 

 
• Date (da – a) da Novembre 2015 – ad oggi 

• Nome e indirizzo del 
datore di lavoro 

Gestione affittacamere e alloggio 

• Tipo di azienda o settore Turismo 

• Tipo di impiego Amministratore 

• Principali mansioni e 
responsabilità 

• Supervisione e gestione di un piccolo alloggio a 
Trento 

• Creazione degli alloggi, del design e dell'offerta; 

• Promozione sul web e sulle varie OTA 

• Interazione coi clienti 

• Gestione amministrativa, finanziaria e fiscale 
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• Date (da – a) da Ottobre 2016 – Novembre 2018 

• Nome e indirizzo del 
datore di lavoro 

Alpenite 

• Tipo di azienda o settore Digital System Integration 

• Tipo di impiego Consulente e Business Developer 

• Principali mansioni e 

responsabilità 
• Consulenze in ambito web marketing 

• Pre-sales su nuovi lead e prospect 

• Meeting con clienti, fornitori e partner strategici 

• Partecipazione a fiere ed eventi di settore 

• Sviluppo nuovi servizi in ambito web marketing 

 
 
 

• Date (da – a) da Marzo 2015 – a Maggio 2016 

• Nome e indirizzo del 
datore di lavoro 

Smartstay Inc. 

• Tipo di azienda o settore Sviluppo app per Hotel 

• Tipo di impiego Co-founder & Sales Manager 

• Principali mansioni e 

responsabilità 
• Creazione del piano di vendita 

• Identificazione di lead e prospect 

• Meeting con clienti 

• Sviluppo del sito web ufficiale 

• Partecipazione a fiere ed eventi di settore 

 

 

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 

 
• Date (da – a) Da Maggio 2010 – ad Ottobre 2013 

• Nome e tipo di istituto di 
istruzione o formazione 

Studi Internazionali (Università di Trento – University of Eastern 
Finland) 

• Principali materie / abilità 
professionali oggetto dello 

studio 

Laurea in Studi politici internazionali ed europei 

Le principali aree tematiche studiate sono state Sociologia, 
Giurisprudenza ed Economia, con particolare riferimento all’aspetto 
amministrativo e organizzazionale delle istituzioni europee e del loro 
funzionamento. 

 

 
CAPACITÀ E COMPETENZE 

PERSONALI 

 
 

MADRELINGUA Italiano 

 
ALTRE LINGUA 

 
 INGLESE 

• Capacità di lettura Eccellente 

• Capacità di scrittura Eccellente 

• Capacità di espressione 
orale 

Eccellente 
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CAPACITÀ E COMPETENZE 

RELAZIONALI 

• ottime capacità amministrative ed organizzative 

• capacità di lavorare in situazioni stressanti, anche in relazione a 
team composti da persone con differenti background e qualifiche, 

• spirito di squadra e proattività, 

• ottima capacità comunicativa, 

• esperienza di vendita e capacità di instaurare ottimi rapporti con i 
clienti 

• motivazione, focus, puntualità 

 
CAPACITÀ E COMPETENZE 

ORGANIZZATIVE 

 

• eccellenti capacità di concentrazione e di coordinamento 

 

 
CAPACITÀ E COMPETENZE 

TECNICHE 

. 

• Conoscenza approfondita di tutti i principali social media e delle 
relative campagne di Advertising 

• Buona conoscenza di hardware, software e della gestione delle reti e 
dei sistemi informatizzati, 

• Manualità ed esperienza nel mondo del fai-da-te e dell’artigianato (in 
particolari nelle categorie di legno, idraulica, elettrica) 

• eccellente capacità nell’utilizzo del pacchetto Microsoft Office™ (in 
possesso di patente ECDL) 

• Esperienza nella fotografia e nella creazione di video 

 
 

 
PATENTE O PATENTI Automobilistica (patente B) 

Licenza di Somministrazione e Vendita per prodotti alimentari 

 
 
 

 

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196 
"Codice in materia di protezione dei dati personali". 


